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本当に毎日暑いですね。最近、ちょっとランチに外にいくの
もツラいので近場か地下に逃げています。
ランチといえば会社の近くにびっくりドンキー、８月にはガ
ストがオープンするみたいです。新宿は今、ファミレスラッ
シュです。

東京都府中市

　生まれも育ちも東京都府中市である私が
府中市の魅力を紹介します。
　府中市は、東京都の中央、新宿副都心の
西方約２２キロメートルに位置し、豊かな水
と緑に恵まれています。高速道路などの幹線
道路や、京王線・JR線が走り、交通の便が
とても良く、住宅環境の評価が高い街です。

１）東京競馬場
　府中市の有名どころといえば、やはり、東
京競馬場です。場内はとても綺麗で、緑も多
く敷地も広いのですごく開放的な気持ちに
なれます。競馬をしなくても十分楽しむこと
ができます。
　他には大國魂神社や武蔵野の森公園と
いった有名で魅力的な場所はたくさんある
のですが、個人的には府中駅周辺の施設の
充実っぷりがお薦めです。

２）府中のまんなか、あったかパーク
　「くるる(KURURU)」
　私は映画が好きなので、くるる内にある映
画館「TOHO CINEMAS」によく足を運び
ます。映画を見た後は必ず「ポムの樹」で食
事をして、「トイザらス」にて最近の玩具を見
て回ったりします。
　休日行くところがないという人はぜひ「く
るる」に行ってみてください、複合施設なの
で色々なお店が入っており、楽しめると思い
ます。

　自然も豊富で、施設も豊富な府中。出来る
ことならば、死ぬまで府中に住みたいです。

執筆：システム開発事業部　
　　　小原　一樹

執筆：WEBコンサルティング部　
　　　村上 宜久

中堅・中小企業様向け販売管理パッケージ
販売管理システム「FUKU」できました！
こんなこともやってます！
アイロベックスのデザイン
愛してやまない私の地元
東京都府中市をご紹介！

▲東京競馬場

▲府中の森公園

▲くるる

　今月号は、お客さまにサービスを提供す
る側の視点ではなく、サービスを受ける側の
視点としてお話しします。
　日々、さまざまなサービスの営業を受ける
中で思うことは、サービスラインナップがよ
く分からないということです。いろいろとお
話をしていただき、資料もいただくのです
が、最終的に取扱商品を把握することがで
きません。そう考えると我々が、お客さまに
サービス内容などをご説明した際も伝えた
いことが正しく伝わっていない場合があると
いうことです。
　会社案内は、お渡しするものの数ページ
に渡る物をお客さまがじっくりと読み返して
いるとも思えません。また、社員によって商
品説明にばらつきもあり、受注できたはずの
案件でも取りこぼしているかもしれません。　
　限られた時間の中で、一目で見ることがで
き、内容を理解しやすいものであれば、自社
が抱えるサービスを的確にお伝えすること
ができるのではないでしょうか。
　そこで、自社のソリューションマップを作
ることをお勧めします。

　実際に弊社もソリューションマップを作
成し、お客さまへ基幹システムのご説明にう
かがったところ、弊社でWebサイトの制作
やスマホ対応も取り扱っているところから、
システムとは別に Web 案件の仕事を発注
していていただきました。
　お客さまにとっての導入レベル、金額な
ど、マトリクス上に記載し、自社業務を理解
していないお客さまにも理解しやすくまとめ
ることがポイントです。
　ソリューションマップを作成することで、
社員によっての商品説明のレベルが一定に
なりますし、お客さまにしっかりと自社の
サービスがお伝えすることもできるので、取
れたはずの案件を取りこぼすということも無
くなります。

ソリューションマップのススメ



営業時間：平日９時～１９時

　アイロベックスでは、基幹システムしかやっていない、Webサイト構築しかやっていないといっ
た、やわな技術集団ではありません。デザインも、我々の得意分野です。
　なんでもできます！と言っていますが、具体的に何ができるのか、サービスがよくわからない方が
多いと思います。
　そこで、今回はお客さまに人気のあるサービスラインナップを少しだけご紹介致します。

　ご自分の会社のアイテムのデザインに満足していますか？ご提案書や資料送付など、普段のな
にげない時にも営業できる瞬間は潜んでいます。普通の文房具でも、オリジナルデザインをいれる
ことにより、自社のブランド力を高められ、何より、お客さまに安心感をもってもらうことができます。
　弊社では、これまで色々なアイテムを作成してきました。封筒、ノート、マウスパッド、クリアファ
イル、カレンダー、そして、キーボードなどなど。どれも嬉しいことに、お渡しした方々からはご好評
いただいております。

　販売管理システム「FUKU」中堅・中小企業様
向け販売管理パッケージです。案件単位での見積、
受注、発注、出荷、請求、入金までをコンパクトに管
理するカスタマイズ可能なシステムです。

　Web上から見積書、納品書、請求書をExcelで発行できます。
　これまで請求書発行など、手動で作業していて手間がかかるのでその部分だけでも
システム化したいといったお客さまには最適です。
　またExcelで出力しますので、明細行の空いたところに注意書きを追加したいなど
出力後の自由な加工も可能です。
※システムから発行したものを加工されたくない場合には PDF 出力するオプションもございます。
複数の案件をまとめて鑑を付けて１ファイルで出力することも可能です。

　Excel のフォーマットファイルへ値を埋め込んで出力する方式となっているため、ご
利用になられているお客さま独自のフォーマットへのカスタマイズが Excel でレイア
ウト変更するだけで可能です。

販売管理システムFUKU

暑気払い会を開催しました！

執筆：中村 千穂

執筆：大久保　綾香

主な特徴

POINT

1 Webから見積書、納品書、請求書を簡単発行！

　案件検索では、多種多様な項目での絞り込みに対応しており、並び順指定も可能と
なっています。
　また集計分析などの二次利用にも対応できるよう、案件単位、明細単位のCSV出
力も用意しております。得意先さまごとの支払サイトにも対応しており、売上日（出荷
日）を指定すると入金予定日を自動計算して登録しておくことが可能です。

　アイロベックスでは毎年 7
月に暑気払い会を開催してお
り、今年は新人４名が幹事を
務めました。新人は各課に分

かれて業務を行っているため、４人で協力して企画す
るということは初めてでした。
　さらに、初めての幹事ということで「絶対に盛り上
げたい！」という思いがあり、今までと違うことを取り
入れようと考えました。
　そこで、仕事で学んだことを活かし、ゲーム企画用
の社員ルーレットをプログラムで作ってみました。

　制作してくれた同期の内田さんによると、暑気払い
会に向けてプログラムを作っていくのが楽しかったそ
うです。
　入社当時はプログラムを組むのも素人だった私た
ちですが、3か月経ち、色々なことを身に付けることが
できていると改めて実感しました。ゲームを盛り上げ
ることができたと同じに、４人で成功させたという達
成感も得ることができました。
　次に幹事を担当するのは 12 月の忘年会なので、
また楽しい企画で飲み会を盛り上げたいと思います！

　PHP と MySQL を利用した Web アプリケーションとなっており、多くのレンタルサー
バーですぐにご利用が可能です。（社内にサーバーが必要ありません！）
　できるだけ初期投資を抑えたい、手軽に導入したい、ほんの少しカスタマイズして自社用
のシステムを作りたい！という企業さまに最適です。

POINT

2 多種多様な案件検索！

▲豊富なメニュー画面

△案件入力画面

△案件一覧画面

Service1 オリジナルグッツのデザイン

　アイロベックスにキャラクターがいるってご存知ですか？昔、タイピングソフトを作成したとき
に生まれたキャラクターたちが今では会社の顔となって色々なところに出没しています。
　他にも弊社のデザイナーたちにより、生み出されたキャラクターは数知れず。似顔絵作成も得
意とするところです。代表杉山の似顔絵を見たお客様から、「私も作って欲しい！」というお声をか
けて頂きました。

Service2 キャラクターデザイン

　今や、どの会社もホームページはお持ちだと思いますが、そのホームページ、最新の情報に更
新されていますか？更新作業は、少しだけ専門的な知識や、画像を作るのにも専用ソフトが必要
です。ご担当者さまは、日々の業務の中、勉強しながら更新されていると思います。そんな大変な
思いをされている方の苦労を少しでも軽減できるよう、テキスト修正から画像作成、バナー作成、
新規ページ追加、お問い合わせフォーム作成など、皆さまに変わってご対応しています。

少しでもお困りのことやご相談したいことが
ありましたら、お電話ください。

Service3 自社のホームページ作業の更新代行

03-3232-2525

明日写真入れます

△オリジナルグッツの数々

△デザインチーム　左から 山田、川本、橋本

△バナーや画像作ります！

△左から、村上、杉山、ジョン

→オリジナルグッツのご相談は山田まで　1種　50，000円～

→キャラクターデザインのご相談は川本まで　1点　20，000円～

→バナー1点からでもご相談ください　1点　5，000円～（サイズにより異なります）

デザインアイロベックスの

成長の一段を登るとき

　４月に入社した新入社員達が暑気払い会の幹事をしてくれました。
　ふと、新人が新人で無くなるときはいつなんだろうか？と考えてみました。自分
で主体的に出来ることを見つけ始めるときがそのタイミングなのかと思います。

　同じ仕事を命じられても、出来が違う人は、どこが違うのでしょう。最初にその
仕事の全容図を描く想像力（それには経験が必要な場合もあります）、そして、お
客さまや上司に、プラスアルファで喜んでいただくには、自分で何ができるかと考
える創造力なのかなと思いました。

　効率を求める仕事にも効果を求める仕事にも、ゴールとして相手の喜ぶ顔を
思い描く習慣を身につけたいものです。一味違う自分をエッセンスとして付けて、
お役に立てたときが成長の一段を登るときです。 代表取締役社長  杉山 淳子


